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LEAN CANVAS-EMPRESA LA CASA DEL PAN
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‘ LA CASA DEL PAN

PROBLEMA SOLUCION PROPUESTA DE VENTAJA UNICA SEGMENTOS DE CLIENTES
En nuestro entorno no VALOR
hay suficientes Realizaremos productos Son productos donde el [El producto va dirigido a toda la poblacion aledafia a nosotros,
negocios con venta de 100% caseros de buena Al ser un producto cliente puede escoger [PUesto que, al ser un producto alimenticio puede ser consumido por

pan casero e todos (a menos que tenga algun impedimento relacionado a su

calidad y bajos costo alimenticio, este puede | tamafio, sabor de sus

'}?gg}?:g:g%i c;e:;gag para los clientes, donde ayudar a calma_r,el panes y demas produc.to, salu-d,). B _ _
cliente. podran escoger el hambre o también de una manera sencilla |(no importa la raza, género, posicion social del cliente)
producto como ellos lo cumplir con un simple pero con una calidad alta.
También no hay desee. antojo cotidiano que
‘negocio donde el pueda surgir en el
cliente pueda pedir el Se brindara productos cliente.
pan a su preferencia y .
costo. con calidad y de
diferentes tamafios y El producto, es
sabores de la region. realizado a partir de las
preferencias del
cliente, brindandole la
oportunidad de elegir
que agregar o no en el
METRICAS CLAVE CANALES
-El control de la calidad / El producto llegara al cliente
del producto. a través de medios fisicos y

-El manejo del buen a través de redes sociales
estado de los para que esté tenga una
materiales. mayor exposicion
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ESTRUCTURA DE COSTO

Material. Unidad Medida cantidad unidad($) costo($)
HUBVO. ... unidad................. 15 600............600-3000
Harina.................... libra................. 3L 1700.............5100
Manteguilla............... gramosS............ 500gr............ 2000............ 2000
Levadura................libra................ donzas.......... 9000-10000...2000-2500
Azlcar.......ccoovvvvveenn. libra............... 4onzas........ 2000(L)......... 500-1000

FLUJO DE INGRESOS

El/los producto/s tendran un valor de $1000 pesos y este valor puede ser pagado a través
de efectivo u/o herramientas digitales que faciliten la recepcion del dinero
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INTEGRANTES FICHA 2275237 IE
LOS COLORES MONTERIA

ADRIAN FARID MONTES HERNANDEZ

HAMILTON JOSE BEDOYA FURNIELES

SLEYDER MANUEL IGNACIO SIERRA SANDOVAL

KAREN GISEL CIPRIAN GONZALEZ

FERLEY ANTONIO VELEZ SIBAJA

ORLIS BERRIO TRUJILLO

LUIS DANIEL HOYOS RAMBAO




